Motorem licytacji jest towar

rozmawial: Michal Wierusz-Kowalski
zdjecia: Katarzyna Wiszowaty

Kazdy produkt, by doczekaé¢ si¢ korzystnej sprzedazy,
potrzebuje promocji. Jednak jak skutecznie promowaé, kiedy
kola buksuja w miejscu - kultowe Porsche, Ferrari czy
Lamborghini nie moze udowodni¢ swych waloréw trakcyjnych,
bo producent nie siegnal po zawodowego Kkierowce.
Z podobnymi problemami mierzg si¢ dzisiaj polskie konie -
produkt wymagajacy profesjonalnych dzialan promocyjno-
sprzedazowych, o ktorych zechcial porozmawia¢ dr Marek
Trela, prezes spolki Stadnina Koni Janow Podlaski.

HiJ: Od ilu lat jest Pan uczestnikiem aukcyjnego obrotu konmi
w Polsce?

Marek Trela: Obserwuj¢ 0w rynek od poczatku swej pracy w
Janowie Podlaskim, czyli od 1978 r. Stopniowo zmieniala si¢
wprawdzie moja rola, bowiem najpierw bylem lekarzem
weterynarii, ktory badal klacze zgtoszone do aukcji, potem od 1995 & ; R T
r. wystgpowatem w roli cztonka komitetu organizacyjnego wWraz z  p; Marek Trela, prezes spotki Stadnina
dyr. Michalem Maciejewskim, a od 2000 r, odpowiadam w imieniu  Koni Janéw Podlaski, przewodniczacy
Janowa za caloksztalt kazdej edycji arabskiego $wigta Pride of Komisji Ksiggi Stadnej Koni

Poland. Czyli bedzie 30 lat... Matopolskich, skarbnik i cztonek
Komitetu Wyk. ECAOH, Komitetu

Wykonawczego WAHO oraz Rady
Polskiego Klubu Wyscigéw Konnych.

Tradycja zobowiazuje?

W panstwowych stadninach od zarania korzystalo si¢ z dobrodziejstw systemu aukcyjnego, czego
najlepszym dowodem jest cho¢by pochodzaca ze zbiorow Muzeum Narodowego rycina autorstwa
Czestawa Tanskiego przedstawiajaca licytacje koni w Janowie, datowana na 1889 r. Mamy takze
w naszej kolekcji ogloszenie z Dziennika Urzgedowego Krolestwa Polskiego, rocznik 1844, dotyczace
licytacyjnej sprzedazy koni, wiec historia si¢ga naprawde daleko.

Ile koni trafilo na rynek za sprawa janowskich aukcji?

Trudno powiedzie¢. Staramy si¢, aby pojemnosc¢ tej gtownej, sierpniowej aukcji nie przekraczata 35-40
sztuk. Cala reszta sprzedawana jest za pomoca m. in.: sailent sales czy innych mechanizmow
przetargowych. Jesli zalozymy, ze rocznie przychodzi na $wiat w Janowie 60 zZrebigt arabskich
1 30angloarabskich, to tyle wlasciwie $rednio ogonow idzie w $wiat, co mnozac przez 30 lat, daje
szacunkowy wynik zblizony do 3000!

Ile Srednio Wasza aktywnos$¢ przynosi budzetowi panstwa dochodow?

O pojedynczych rekordach rokrocznie donosi prasa, typu: 1978 Carawella 153 tys. dolarow, 1980 Persja
185 tys. dolarow, 1981 El Paso 1000 tys. dolarow, 1982 Bandos 806 tys. dolarow, 1983 Deficyt 609 tys.
dolarow, 1984 Banat 525 tys. dolaréw/, 1985 Algierczyk 310 tys. dolarow, 1986 Haracz 385 tys.
dolarow, 1987 Aloes 395 tys. dolarow/, 1990 Pilarka 215 tys. dolarow, 1997 Batyskaf 450 tys. dolarow,
1998 Emilda 200 tys. dolarow, 1999 Druid 500 tys. dolarow, 2001 Egna 120 tys. dolarow, 2004 Wieza
Wiatrow 220 tys. dolarow 1 od czasu zmiany europejskiej waluty: 2003 Palestyna 300 tys. euro, 2005
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Elandra 290 tys. euro, 2006 Es padero 210 tys. euro czy 2008 Kwestura 1 200 tys. euro. Natomiast
srednie ceny z ostatnich 5 lat s o dziwo wyzsze niz z okresu tzw prosperity, czyli lat 80. -znacznie
przekraczaja 30 tys. euro za sztuke.

Co decyduje o sukcesie aukcji?

Klienci. To oni kupuja konie i powodujg, ze aukcja si¢ udaje badz nie. Oczywiscie aspekt organizacji
wymaga zachodu, bowiem trzeba zapewni¢ klientom optymalne warunki udzialu w licytacji, ale
kluczem do sukcesu jest liczba gosci zadnych konkurowania ze sobg, przebijania si¢ wzajemnie
1 podbijania ceny.

Czym jest realna rynkowo cena rezerwowa?

Moim zdaniem nie ma czego$ takiego jak realna cena rynkowa. Przeciez nie publikuje si¢ cennikow
1 parametrow cenowych. Wszystko w rekach sprzedajacych 1 kupujacych, czyli kwestii dalece umownej
czgsto wynikajacej z klimatu chwili, wytworzonej przez ogél aury wyjatkowosci! Tymczasem ceny
rezerwowe wprowadza si¢ w wyniku absolutnie sekretnych ustalen miedzy wtlascicielem konia
a licytatorem, okreslajacych minimalny putap ceny, ponizej ktorej ten nie moze sprzedaé towaru.
Prowadzacy moze naturalnie zacza¢ dla zachety licytacje od skromniejszej kwoty, ale dalej,
odpowiadajac na pytanie - to popyt na dany towar decyduje o jego warto$¢. Gdyby zainteresowany nim
byt tylko jeden cztowiek, to on dyktowatby warunki i kupowat za tyle, za ile uwaza. Skoro jednak jest
ich wiecej, dochodzi do zjawiska rywalizacji, ktére pozwala uzyska¢ przyktadowo nie 100 tys, ale 300
tys. euro. Ot, magia aukcji...

Dlatego zamiast transakcji prywatnych zdecydowaliscie si¢ wejS¢ w system sprzedazy aukcyjnej?

Trudno méwi¢ w moim przypadku o wejsciu wen, skoro go po prostu zastatem. Jedynie moge przyznac,
iz doceniam jego skuteczno$¢. Powszechnie korzysta z niego wigkszo$¢ panstwowych stadnin koni na
swicie, wigc to o czym$ $swiadczy. Tymczasem przystowiowe kupczenie za stodotg - indywidualne
handlowanie negocjacyjne - jest na dluzsza mete bardzo ucigzliwe i czgsto dalekie od wymarzonego
efektu koncowego. Stad zapewne zgodnos$¢ naszego S$rodowiska co do solidarnego dziatania
publicznego.

Wybitnego konia nie sztuka sprzedaé, ale $redniaki... Czy zgodzi si¢ Pan z opinia, ze przeci¢tne konie
maja szanse¢ uzyskac przyzwoitg cen¢ jedynie w wyniku licytacji?

Chyba to spore uogodlnienie tematu, bo ilez przyktadow na korzystng sprzedaz prywatng. Przeciez konie
sportowe czy wyscigowe wymagaja czasami ,,Jowienia momentu" - jest klient, ktadzie satysfakcjonujace
pienigdze na stol, to proszg¢ bardzo... Aczkolwiek panstwowe stadniny, dla czystosci sprawy, winny
sprzedawa¢ swoj produkt droga licytacji. Tam gdzie decyzja nie zalezy od jednego cztowieka, a ceng
ustala sie komisyjnie, nie sposob znalezé lepszego rozwigzania niz sprzedaz publiczna. Zadne
rewolucyjne odkrycie, skoro od lat w obrocie arabami dziata!

Czy z punktu widzenia wystawcy nie lepiej jednak zglosi¢ konia na aukcje i skorzysta¢ z pomocy
profesjonalnego organizatora?

Zaiste, kto$, kto bedzie probowat sprzeda¢ konia via aukcja, moze mie¢ pewnos¢, ze pienigdze ktore,
zan uzyska, beda najblizsze realnej wartosci. Jesli dodatkowo w licytacji wezmie udziat sporo chetnych,
to szansa na przyzwoity wynik ros$nie. Zreszta kazda publiczna sprzedaz, w swej istocie rzeczy jako ta
przykuwajaca uwagge atrakcja gromadzaca wokot ludzi, rzeczywiscie si¢ oplaca.

Kluczowa sprawa to klienci. Zatem jak hodowcy koni arabskich spod cenionej w $wiecie marki Pure
Polish zdotali zbudowac 1 utrzymac¢ dyscypling w obrocie aukcyjnym, majac na lewo i prawo multum
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ofert prywatnych?

Srodowisko hodowcoéw koni arabskich, potrafito i potrafi nadal
prowadzi¢ wspoOlng polityke. Zdarzaty si¢ wyjatki, ale
kazdorazowo merytorycznie wytlumaczalne 1 zawsze gremialnie
konsultowane, dlaczego dany, szczeg6lnie cenny kon nie powinien
18¢ przez aukcje. Czasem chodzi o zwykta ochrong prestizu ogiera
czy klaczy na wypadek ewentualnego niepowodzenia aukcyjnego,
kiedy to osobnik zdazyl si¢ zdecydowanie sprawdzi¢ w hodowli.

Polskie stadniny arabskie postanowity sobie niegdys 1 tego
konsekwentnie przestrzegaja - w tym ich sita - prowadzi¢ wspdlng
polityke zarowno hodowlang, jak 1 handlowa, traktujac swoje stada
jako jedno wspdlne. Oczywiscie, na $mier¢ 1 zycie konkurujemy ze
sobg na réznego rodzaju czempionatach, kazdy stara si¢ jak
najlepiej sprzeda¢ swe konie na aukcjach i prowadzi do pewnego
stopnia zindywidualizowang taktyk¢ promocyjng. Natomiast
wszelkie strategiczne decyzje dotyczace rozrodu, typu: ktore, kiedy
1 gdzie ogiery, bo szczegdlnie ich to dotyczy, beda podlegaly

. . Ly ) . ; Sporo sobie zadajemy trudu zeby
sprzedazy, podejmujemy wspoélnie, hotdujac zasadzie - interes uczestniczy¢ w aukcjach, pokazach,

hodowli musi sta¢ na pierwszym miejscu! Stad nikt pochopnie, bez czempionatach.
wczesniejszego sondazu wsrod kolegow z branzy, zadnego
nieprzemyslanego a szkodliwego dla sprawy ruchu nie wykona.

W problematycznych przypadkach zawsze czekamy na zielone $wiatto catego naszego $rodowiska i to
nas czyni mocnymi na forum mi¢dzynarodowym. Ponadto wspélnie organizujemy aukcje, razem
zglaszamy konie czy uktadamy kolejno$¢ na listach sprzedazowych ttd, itp. Panuje mi¢dzy nami
niepisana acz szanowana przez wszystkich wspolnota interesow, bez ktorej trudno byloby sobie w ogole
wyobrazi¢ efektywne dziatanie.

W dobie przetaczajacego sie przez Polske kryzysu, ale i okresu wcze$niejszego, prosze powiedzied,
czy sprzedaz 1 -2 koni,,z reki'" jest w stanie uratowa¢ panstwowg firme?

Jezeli siggnetaby rzedu miliona euro, to moze... Nic nie dzieje si¢ na pustyni, wigc jesli jakas spotka
Skarbu Panstwa posiada szalenie wartoSciowego konia, to tak wyjatkowa decyzja o jego sprzedazy nie
zapada samodzielnie w spotce, lecz w $cistym porozumieniu z wiascicielem, ktory ktadzie na szale, co
si¢ bardziej optaca - sprzeda¢ czy zostawi¢ - czy uzyskana w wyniku sprzedazy suma jest rzeczywiscie
w stanie postawi¢ na nogi chorujacy organizm, bo z pewnos$cig najwazniejszy jest byt przedsigbiorstwa,
tylko za jaka ceng... oby dajaca komfort jak najdtuzszego istnienia.

A jak brakuje tak poglebionej wlascicielskiej analizy?

Nie wydaje mi sie, gdyz w naszym wypadku zawsze i wszystko $cisle konsultujemy z wiascicielem,
czyli Agencja Nieruchomosci Rolnych.

Widocznie w r6znym stopniu matka kocha dzieci swoje...

Nie rozumiem... tzn. jednych traktuje powaznie, a drugich nie? Jednym pomaga, a drugim nie? To, Ze
nam si¢ szczesliwiej wiedzie niz hodowcom innych ras zawdzigczamy w znacznym stopniu samym
sobie. Smuci fakt mato klarownej sytuacji bytu w wielu przedsigbiorstwach hodowli zarodowej
podlegltych ANR, ale powodzenie aukcji arabskich, bo o nich mowa, nie wzigto si¢ znikad... Te konie od
lat z sukcesem porownuja si¢ na rynkach migdzynarodowych; jezdza na czempionaty, gdzie reklamuja
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nasz produkt. i w konfrontacji z elitg §wiatowg podwyzszaja swoja warto$¢. Przeciez 1 200 000 euro
otrzymane za Kwesturg nie spadlo z nieba... Ona byla czempionka §wiata! Wygrata wszystko, co mogta!
Sadze, ze gdyby mial pan mistrza Europy lub jeszcze lepiej swiata w skokach przez przeszkody, to ani
przez moment nie mialby pan ktopotdw z jego sprzedaniem... Podobnie z jego potomstwem.

Czyli podstawa promocja?

Sporo sobie zadajemy trudu, by uczestniczy¢ we wszelkich pokazach, czempionatach, konferencjach; to
pochiania ogromne pienigdze, a nam si¢ 1 tak zdaje, ze wcigz tego za mato. Przeciez kosztuje nie tylko
intensywne podrézowanie, ale i selekcjonowanie, fachowe przygotowanie, profesjonalne prezentowanie
itd. Kiedy juz jest gtos$no o polskiej hodowli, wtedy ludzie che¢tnie przyjezdzaja do naszego Janowa...

Dlaczego upodobali sobie akurat Janow Podlaski?

Bo wiedza, ze znajda tu to, co w danym momencie ma najlepszego do zaoferowania polska hodowla, ze
konie s3 najwyzszej jako$ci, ze jest roznorodno$¢ koni odpowiednia do zasobno$ci prawie kazdego
portfela, ze gwarantujemy profesjonalng obstuge... Ni mniej, ni wigcej - wypracowaliSmy sobie marke,
ktéra stanowi koto zamachowe dla naszego biznesu. Stworzyli§my luksusowy produkt, ktory mocno
usadowit si¢ na tym niezwykle trudnym rynku, zyje dzisiaj wlasnym zyciem... no prawie...

Odejdzmy od arabow. Jak widzi Pan mozliwos¢ rozruszania rynku aukcyjnego na konie potkrwi
i sportowe?

Nie jest tatwo méwi¢ hodowcy koni potkrwi o swoich problemach, tzn. zarzadzany przeze mnie Janéw
prowadzi takze hodowlg koni potkrwi na potrzeby sportu, a jednak jej wyniki oraz rentownos$¢ zupetie
nie przystaja do wywindowanych norm arabskich, bowiem nawet gdyby§my zaczgli si¢ od zaraz
wyzbywac najlepszych egzemplarzy, podobny sukces pozostaje marzeniem Scigte] glowy. Na chwile
obecng diametralnie rézne §wiaty! Gdyby Janow bylo sta¢ na przygotowanie sportowe 10 koni rocznie,
a nastepnie nalezyte ich wypromowanie poprzez udziat w trzygwiazdkowych zawodach WKKW, sadze,
ze zaraz pod bramg stadniny pojawilyby si¢ thumy chetnych.

Czy dlatego zwarliScie szyki z Pawlem Spisakiem na Sciezce kolejnych przygotowan olimpijskich -
Londyn 2012?

Nie ma innej metody na promocj¢ koni potkrwi niz udana kariera sportowa. Stad ciagle zywimy
nadzieje, ze nasze konie sg zdolne siggnac¢ po najwyzsze laury, §wietnie sprawdzac si¢ w wyczynowej
mig¢dzynarodowej rywalizacji oraz podbi¢ serca szerokim rzeszom klientow, pasjonatom sportu
jezdzieckiego. Wowczas cena za angloaraby nie bedzie nizsza niz ta, ktorg obecnie dostajemy za klacze
arabskie.

I sprzedawac je bedziecie, wzorem Niemcow czy Francuzow, na aukcjach?

Owszem, ale tylko te egzemplarze, ktore udowodnig w sporcie swa uzytkowg wartos¢, chocby w sensie
dziedziczenia cech po przodkach... Swiat szuka koni z najwyzszej potki, wiec jesli chce si¢ zarabiaé
przyzwoite pienigdze, trzeba skoncentrowa¢ 100% sil na hodowli, a nast¢pnie promocji pozadanego
produktu. Inne dzialania mijaja si¢ z celem, jak bowiem udowodni¢ jako$¢ materiatu konskiego -jego
solidng baz¢ 1 satysfakcjonujacg przydatnos¢ - nie siegajac po medale czy wysokie miejsca na
prestizowych imprezach sportowych. Potem juz do powodzenia sprzedazy aukcyjnej krotka droga.

Czy zatem idea wprowadzenia przez PZHK aukcji w Zakladach Treningo wych przy Stadach

Ogierdow nie jest uczynieniem pierwszego kroku ku rozwojowi rynku - usprawnieniu obrotu konmi
sportowymi?
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Jesli nie ktocei sie ona z polityka hodowlang panstwowych SO 1 SK, ktore winny konkurowac¢ z ogolnie
dostgpng oferta rynkowa... Przyktadowo ogiery z Janowa w pierwszym rzedzie trafiaja do Bialki
1 Bogustawie, bowiem trzymamy si¢ twardo dyspozycji, obowigzku czy tradycji dostarczania rokrocznie
do sektora hodowlanego ogierkow bedacych 10% stanu klaczy stadniny. Na razie latwo nam si¢ z tego
wywigzac¢, dysponujac zrédtem dochodu pt. araby. Natomiast jesli byliby§my zmuszeni do uzyskiwania
najwyzszych mozliwych cen za te konie, ktdre mamy na sprzedaz - nasz byt by od nich zalezal -
woweczas ta sprawa nie bytaby juz tak klarowna, bo nie byloby nas sta¢ na zaden przejaw ekstrawagancji
tudziez misji dziejowej na rzecz SO. Dzisiaj, skoro jeszcze niezle prosperuja SK, hodujac konie
wysokiej klasy, 1 nadal istniejg SO, nalezy zastanowi¢ si¢ nad takim modelem interakcji, aby kazda ze
stron co$ z niej miata -SO wybitny materiat genetyczny, a SK ekwiwalent pozwalajacy spokojnie
funkcjonowa¢. Prawo pierwokupu tudziez $rodki finansowe pozwalajgce swobodnie licytowaé - nie
mam recepty, ale jesli SO maja nadal istnie¢ w konkurencyjnej przestrzeni kapitalizmu, musza mie¢
zapewniony remont, czyli doptyw $wiezej krwi 1 to najwyzszej jakosci.

N

* 1

.

Za wczesnie na dobrodziejstwa obrotu aukcyjnego?

Ja akurat goragco w jego site sprawcza wierze, tylko przy okazji mam $wiadomos$¢ kondycji polskiego
rynku.

Co lepsze, sprzedawac dzisiaj konie polkrwi z re¢ki czy organizowac rynek?

Przez pryzmat wysitkow SK Janéw Podlaski chcialbym dazy¢ do jak najszerszej promocji przez sport,
ale tej u siebie w kraju; potem selekcjonowac i jedne zostawia¢ dla hodowli, a drugie wypychaé z
sukcesem w $§wiat ku spotggowaniu rezonansu promocyjnego. Potem elit¢ wyczynowych ,,maszyn"
poddawalbym najwyzszej probie rywalizacji migdzynarodowej, ktéra juz sama w sobie stanowi furtke
na $wiat... Prosze pamigta¢ - tylko manezowanie konmi wydobywajace z nich najlepsze mozliwe cechy
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sportowe, podnosi ich rynkowg wartos¢. Forma sprzedazy to dopiero trzeci etap od$niezania, ktory
jednak rowniez warto bra¢ pod uwage. Teraz kota buksujag w miejscu...

Idea rozgrywania MPMK si¢ sprawdzila, a co ze sprzedaza?

Nie ma idealnych rozwigzan na zorganizowanie rynku. Jesli chce si¢ osiggnaé relatywnie spore
pieniadze, trzeba zaoferowac wyzsza jakos¢. Dzisiaj na kiepskim, a nawet §rednim materiale nie zbije
si¢ fortuny -tak zostat $wiat urzadzony - tylko za rzeczy unikalne i luksusowe mozna wzig¢ wigksze
pienigdze. Wracajac do polskich koni - nasz produkt musi udowodni¢ swoja warto$¢, odnoszac duzy
sukces sportowy. Dlatego szukajac marketingowego zahaczenia, pozwolili§my sobie powota¢ si¢ na
wyniki Tamarillo (syna janowskiego Tarnika) dosiadanego przez Williama Fox-Pitta; angloaraba
o wybitnym mi¢dzynarodowym dorobku WKKW.

Czyli potrzebujemy kuzynow Tamarilla, aby polski rynek odpalil?

Nie bez kozery Pawel Spisak usiadl na janowskie konie, te czy inne, ktore w kazdej chwili gotowi
jesteSmy naszemu dwukrotnemu olimpijczykowi udostepni¢ Lepiej w tej chwili, aby jaka§ klacz
udowodnita swoja wybitng przydatno$¢ sportowa niz stuzyta dalej hermetycznej hodowli. Tylko to moze
pociagna¢ handel, bo nikt nie przyjedzie po konie drugiej czy trzeciej kategorii.

Trzeba postawié¢ na sport?

Oczywiscie, ze tak. Dobrze brzmi hasto pt.: konsolidacja sit, bo zawsze lepiej by¢ razem niz osobno, ale
czy specyfika obrotu kofmi arabskimi moze znalez¢ swe odzwierciedlenie w obrocie konmi potkrwi?
Chyba nie. Gdyby tak byto, to sukces gwarantowany, ale niestety -hipodromy, czworoboki, trasy
stiplowe, maraton czy kros - wszystko przed nami. Trzeba na uszach stawaé, by sport udowodnit
wyzszo$¢ naszego materiatu nad cudzym.

Czy praca nad promocja koni to etap ku profesjonalizacji rynku?

Zgoda, ale najlepsza firma nie zapewni sukcesu aukcji, jesli nie bedzie koni najwyzszej jakoSci.
Motorem kazdej licytacji jest towar, wiec nie zrobi pan udanej imprezy aukcyjnej, nie oferujac dzieta
sztuki czolowego artysty malarza. Rozumiem, ze PZHK, organizujac swe aukcje w sgsiedztwie ZT, chce
udowodni¢ choc¢by cze$ciowa dzielno$¢ polskich koni oraz ich przydatno$¢ do pracy sportowe;j.
Niemniej tutaj - odnos$nie budowania rynku - trudno spodziewac si¢ efektu natychmiastowego, wiec
przestanie - nie wolno si¢ zrazaé po trzech czy pieciu edycjach... Pamigtajmy, ze sprzedaz aukcyjna jest
jak najbardziej wilasciwa 1 sprawiedliwa, lecz nie w sytuacji, gdy najwarto§ciowsze rozptodniki
rozchodzg si¢ w blizej nieokreslonej szerokos$ci geograficznej. Akurat ubiegloroczny og. Sex sprzedany
na aukcji w Bogustawicach do Bialego Boru pod Kamila Rajnerta mial szczescie, trafiajac akurat do
panstwowego SO, ale na og6t rzeczywisto$¢ grozi nam palcem.

Jeden Sex nie czyni wiosny?

Przeciez w Bogustawicach byly dwa lub trzy bardzo obiecujace konie sportowe, ktdre nie znalazly
swojego nabywcy. To mnie niewatpliwie martwi. Mam nadziejg, ze teraz Sex udowodni swojg wysoka
jakos$¢ w sporcie, co przesadzi o jakoSci koni kwalifikujacych si¢ do ZT. Tylko tak mozna budowac
rynek aukcyjny, czyli szukajac jak najwiecej sobowtorow Tamarilla, na ktore usigdg w przysztosci, nie
Williamowie Fox-Pitt, ale Pawtowie Spisakowie.

I$¢ w aukcje?

U nas jak zwykle - pomyst i intencje super, ale wykonanie - to juz r6éznie. Chciatoby si¢ zobaczy¢ kiedy$
w Polsce kwitngce Centra Hodowlane - Stada Ogieréw, oferujace najwyzszej jakosci sprawdzone
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sportowo ogiery. Chciatoby si¢, aby byly to silne osrodki sportowe zatrudniajace najlepszych
szkoleniowcow, posiadajace czotowych jezdzcow siedzacych na polskich koniach, organizujace imprezy
aukcyjne przedstawiajgce perfekcyjnie przygotowane i zaprezentowane konie. Wtedy dopiero mozna
bedzie méwic o rzeczywistej warto$ci naszej hodowli. A bez sportu traci ona sens...

Ja ciagle mam nadziej¢, ze to nie jest niemozliwe. Wtedy na aukcjach beda z pewnoscig thumy
nabywcow.
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